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Llentp «Moii 6u3HEC» ANTalCKOTO Kpast OOBSABISET IPUEM 3asBOK Ha OHJIAWH-00y4YeHHE
Ha rmat(opme 3HaHUM U cepBUCOB /i1 OusHeca oT [lenoBoii cpeabl

OwnnaitH-oOydyenne Ha MiargopmMe BKIIOYaeT B ceOs T0JOBOM OHJIAMH-IIOCTYN K
3aKpBITOMY OOpazoBarelibHOMY KiyOy «JlenoBas cpena [Ipemuym» https://dasreda.ru/premium-
yearly.

B noctyn Bxoaur:

- Kypcel ¢ ynmopom Ha mpakTUKy OT I[pernojaBaTesiell BY30B, 3KCIEPTOB U
npeanpuHumareneil  («@uHaHCOBas T'PaMOTHOCTH B OusHece», <«OKecTkue meperoBopbI»,
«JIupepctBo B smoxy VUCA», «BHenpeHue u pa3BUTHE HOBOTO MPOAYKTa», «KOMBIOHUTH-
MEHEKMEHT: MPEBPAIIeHNEe KIMEHTOB B a/IBOKATOB OpeHaa» U Jp.)

- Bebunapsl, nmpsiMble TPaHCISAIUH, 3aIIUCH U JIOTIOJTHUTEIbHbIE MaTEpUalbl OT UMEHUTHIX
CIHKEPOB U 3KcrepToB HUMI («Kak yBelIWYUTh BHIPYUKY B 2 pa3a Ha UMEIOLIUXCS KIMEHTax», «9
nraroB (pMHAHCOBOM TpamMoOTHOCTH», «Kak B34Th HOBYIO HHUINY C COXpPAaHEHHEM KOMaHIHOIO
onbITay, «YTO caenaTtb CerojHs, YTOObl KIMEHT MpuIlen 3aBTpa», «pu KUTa MUIUIMOHEpA:
b oKyC, CKOPOCTh, MOTHBAIHS U JI.)

- [TomaroBele HHCTPYKIIMH OTKPBITHSI pa3HbIX BUIOB OM3HECA C IPUMEPHBIMU pacdeTaMu
U CIHCKaMU HeoOXoaumoro ais 3amycka («Kak OTKpBITh 01aroTBOpUTENbHBIA Marasuny, «Kax
OTKPBITh XUMYHUCTKY», «Kak OTKpwITH Oap», «Kak OTKpBITH MPOAYKTOBBIM Marazuny, «Kak
OTKPBITh IIMHOMOHTAX» H JIp.)

- Yek-JIMCTHI U Ia0JIOHBI [T ONIEPAaTUBHOTO BHEIPEHUS HOBOM MACH MM KOHTPOJS Kak
Ou3Heca B 1LIEJIOM, TaK U PaOOTHI OTIENBbHBIX COTPYIHUKOB WM mpoueccoB («Kak mponaBatb
JIOpOXke KOHKYpEHTOBY», «Kak BrIOpaTh Ciy:k0y AOCTaBKH JUIsl Ou3Heca», «CKpUNTH 3BOHKOBY,
«OT uzeu 10 nepBbIX Mpoaax», «Kak 3amycTiTh CBOI HHTEPHET-Mara3uH» u Jp.)

- KoHKpeTHBIE HHCTPYMEHTHI OT POCCHICKHX MpeInpuHUMAaTesIel o npojaxam, pabore
C TEpPCOHAJIOM, MAapKeTHHIy U paboTe C KIMEHTaMH, a TaKkKe 3aJaHus Il MTHOBEHHOI'O
BHepeHus B OusHec (MakcuM CHHpPHIOHOB: KaK MOTHBHPOBATH OTAET HPOAAX HAa MEPUOJ
ce30HHBIX paboT; ['aymst bepaHukoBa: Kak mucaTh MPOJAIOIIME MOCTHI JJIs corceTeit; Bmama
UmxkeBckas: Kak 3a 1 geHp oTo0pats Jrydmiero kanauaata u3z 20 4eaoBek u ap.).

[lpuHsaTh y4yacTHe B M[pOrpaMMe MOTYT CYOBEKTHI MaJOro H  CPEIHEro
OpeIpPUHUMATEIbCTBA M CAMO3aHATbIE TpakJaHe, 3aperUCTPUPOBAHHBIE HA TEPPUTOPUU
AnTaiickoro Kpas.

VYyacrue 6ecrinataoe!

Jlns  monydeHHMs JOCTylma K Kypcy HEOOXOQWMO TMojaaTh 3asBKy. hitps://xn--22-
9kcqjffxnf3b.xn--plai/news/33772/.

[Toapo6HOCTH MO Ten. 8 800 222 83 22.
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	- Пошаговые инструкции открытия разных видов бизнеса с примерными расчетами и списками необходимого для запуска («Как открыть благотворительный магазин», «Как открыть химчистку», «Как открыть бар», «Как открыть продуктовый магазин», «Как открыть шиномонтаж» и др.)
	- Чек-листы и шаблоны для оперативного внедрения новой идеи или контроля как бизнеса в целом, так и работы отдельных сотрудников или процессов («Как продавать дороже конкурентов», «Как выбрать службу доставки для бизнеса», «Скрипты звонков», «От идеи до первых продаж», «Как запустить свой интернет-магазин» и др.)
	- Конкретные инструменты от российских предпринимателей по продажам, работе с персоналом, маркетингу и работе с клиентами, а также задания для мгновенного внедрения в бизнес (Максим Спиридонов: как мотивировать отдел продаж на период сезонных работ; Галия Бердникова: как писать продающие посты для соцсетей; Влада Чижевская: как за 1 день отобрать лучшего кандидата из 20 человек и др.).
	Принять участие в программе могут субъекты малого и среднего предпринимательства и самозанятые граждане, зарегистрированные на территории Алтайского края.
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